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tư chiều sâu nhằm cải thiện năng lực cạnh tranh 
của DNNVV. 

Công tác hạch toán kế toán và báo cáo tài 
chính của một bộ phận DN còn yếu về trình độ 
và kém về ý thức chấp hành các quy định của luật 
pháp, vì vậy không đủ làm cơ sở cho các ngân 
hàng thương mại đánh giá chính xác về hiệu quả 
sản xuất kinh doanh của DN. Việc công khai tài 
chính của DN còn thiếu minh bạch, phần lớn các 
DNNVV không có hệ thống kế toán tiêu chuẩn. 
Báo cáo của DN không được kiểm toán hàng năm, 
do đó, mức độ tin cậy còn thấp. 

Ngoài ra, dự án, phương án đầu tư của nhiều 
DN có tính khả thi thấp, chạy theo mục tiêu lợi 
nhuận ngắn hạn nên cũng không có sức thuyết 
phục đối với ngân hàng; khả năng lập dự án của 
các DNNVV rất hạn chế… Đây cũng là những 
nguyên nhân khiến DNNVV khó được bảo lãnh 
tín dụng mặc dù hình thức hỗ trợ này đã có từ 
nhiều năm nay. 

Chính vì năng lực tài chính hạn chế và vấn đề 
tiếp cận nguồn vốn vay từ các tổ chức tài chính 
khó khăn… đã buộc DNNVV luôn phải tìm cách 
tiếp cận các nguồn vốn sẵn có trong nền kinh tế, 
để đảm bảo được đủ nguồn vốn cho hoạt động 
sản xuất kinh doanh. Khảo sát thực tiễn cho thấy, 
hiện có 5 kênh dẫn vốn chính cho DNNVV, cụ thể 
là: Vốn chủ sở hữu; vốn từ các tổ chức tín dụng; 
từ quỹ hỗ trợ của Chính phủ; vốn từ các tổ chức 
quốc tế và từ các DN đối tác. Cụ thể:

Một số kênh dẫn vốn đặc trưng  
cho doanh nghiệp nhỏ và vừa 

Theo số liệu của Tổng cục Thống kê, hiện 
số doanh nghiệp nhỏ và vừa (DNNVV) chiếm 
khoảng 97% trong tổng số các DN Việt Nam. Khu 
vực DN này ngày càng khẳng định rõ vị thế và 
vai trò đối với nền kinh tế khi đóng góp trên 40% 
GDP, thu hút hơn 50% tổng số lao động, tạo ra từ 
45-50% khối lượng hàng tiêu dùng và xuất khẩu, 
chiếm 17,26% tổng thu ngân sách nhà nước. Trong 
bối cảnh Việt Nam ngày càng hội nhập sâu vào 
nền kinh tế thế giới thì nhu cầu về vốn để đầu tư 
công nghệ, mở rộng sản xuất kinh doanh... của các 
DNNVV ngày càng cấp thiết. Tuy vậy, tỷ lệ tiếp 
cận vốn của DNNVV hiện nay đang rất thấp, chỉ 
khoảng trên 32%. 

Nguyên nhân chủ yếu là do hoạt động sản xuất 
kinh doanh của các DNNVV thường mang tính tự 
phát, theo phong trào, tính chất gia đình, thiếu 
kế hoạch, chiến lược cụ thể, chưa tạo nên sự khác 
biệt và có tính cạnh tranh cao. Bên cạnh đó, sự 
am hiểu về pháp lý còn hạn chế, trình độ nhân 
lực thấp, công nghệ lạc hậu, đa phần kinh doanh 
có tính chất ngắn hạn, thương vụ, yếu trong việc 
tiếp thị và tìm kiếm thị trường. Sức chịu đựng rủi 
ro thấp, khả năng chống đỡ kém trước biến động 
của kinh tế vĩ mô. Chính vì vậy, ngân hàng chủ 
yếu chỉ cấp tín dụng ngắn hạn, mang tính thương 
vụ cho các DNNVV mà ít phê duyệt các dự án đầu 
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này tiếp cận hiệu quả các nguồn vốn.
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thị trường, lãi suất được tính theo lãi suất trung 
bình của các ngân hàng thương mại. Trong khi 
đó, sự hạn chế về thông tin cũng như hiểu biết các 
chính sách của Nhà nước còn hạn chế là rào cản 
lớn đối với DNNVV khi tiếp cận nguồn vốn này.

Nguồn vốn từ các tổ chức quốc tế: Hiện có một 
số tổ chức phi chính phủ đang tích cực hỗ trợ 
cho một số DNNVV tại Việt Nam trong một số 
lĩnh vực, nhiều nhất là hỗ trợ cho các DNNVV cải 
thiện hoạt động của DN, đáp ứng các tiêu chuẩn 
về trách nhiệm của DN đối với xã hội. Ưu điểm 
của hình thức tài trợ này là nhằm giảm bớt được 
gánh nặng cho ngân sách, có thêm nguồn ngoại tệ 
và các DNNVV sau khi nhận được tài trợ sẽ không 
phải hoàn trả lại số vốn được hỗ trợ. Tuy nhiên, 
yêu cầu đặt ra cho DNNVV của các quỹ hỗ trợ này 
rất cao. Đối tượng DNNVV thường có thói quen 
làm việc theo “mối quan hệ”, cho nên trước khi 
giải ngân nguồn vốn, các tổ chức quốc tế thường 
xuống kiểm tra thực tế năng lực của DN và trình 
độ của người điều hành.

Nguồn vốn từ các DN đối tác: Đây là hình thức 
tín dụng thương mại đối với tất cả các phía mà 
người hưởng lợi nhiều nhất là DNNVV. Cụ thể là, 
khi DNNVV là các vệ tinh của các DN lớn, họ sẽ 
được nhận hỗ trợ tài chính và kỹ thuật từ các DN 
lớn. Ví dụ, Vingroup có thể ứng trước một phần 
giá trị đơn hàng cho các nhà thầu sản xuất cửa 
sổ Eurowindow đối với các dự án bất động sản 
của họ. Khi các nhà sản xuất có đơn đặt hàng của 
Vingroup, thì các DN cung cấp đầu vào cũng sẵn 
sàng cho trả chậm một phần trong đơn hàng. 

Việt Nam ngày càng hội nhập sâu vào nền kinh 
tế thế giới, theo đó các tập đoàn sản xuất lớn trên 
thế giới đến đầu tư tại Việt Nam cũng sẽ nhiều 
lên, cơ hội để trở thành một công ty vệ tinh của 
các tập đoàn quốc tế cũng cần được DNNVV Việt 
Nam quan tâm tận dụng triệt để. Tuy nhiên, kênh 
huy động vốn từ đối tác kinh doanh phần lớn 
phụ thuộc vào niềm tin giữa các DN. Điều này, 
đòi hỏi các DNNVV phải từ bỏ thói quen kinh 
doanh kiểu “thời vụ”, tiến tới xây dựng uy tín và 
thương hiệu, lòng tin không tự nhiên mà có được, 
nó được xây dựng trên uy tín qua mỗi công việc, 
dù là nhỏ nhất.

Giải pháp hỗ trợ doanh nghiệp nhỏ và vừa  
tiếp cận các nguồn vốn hiệu quả

Để tháo gỡ cũng như hỗ trợ DN nói chung và 
DNNVV tiếp cận được tới các nguồn vốn hiệu quả 
trong bối cảnh hội nhập, cần có sự phối hợp nhịp 
nhàng từ các cơ quan, bộ, ngành, hiệp hội và quan 

Nguồn vốn từ chủ sở hữu và người thân: Trong 
giai đoạn mới thành lập, nguồn cung cấp vốn chủ 
yếu cho các DNNVV thường là vốn chủ sở hữu 
và từ những người thân quen. Do thời điểm mới 
thành lập, các DNNVV thường còn tiềm ẩn nhiều 
rủi ro và lợi nhuận thấp, cho nên việc tiếp cận các 
nguồn vốn khác trong thời điểm này là khó có thể 
thực hiện được, đặc biệt là đối với nguồn vốn từ 
các tổ chức tín dụng. 

Thực tế, nguồn vốn chủ sở hữu khi đầu tư 
vào DN thường đã ở mức tối đa về tài chính của 
chủ DN, vì vậy khi đi vào hoạt động và gặp khó 
khăn thì chủ DN buộc phải tìm các nguồn vốn 
khác để duy trì hoạt động mà cụ thể là nguồn vốn 
từ những người thân quen. Tuy nhiên, kênh huy 
động vốn này thường hạn chế về quy mô và thời 
gian, không phải là kênh huy động lâu dài cho 
hoạt động sản xuất kinh doanh của DN.

Nguồn vốn từ các tổ chức tín dụng: Nguồn vốn 
này luôn là kênh quan trọng đối với tất cả mọi 
loại hình DN trong nền kinh tế. Theo thống kê 
của Phòng Thương mại và Công nghiệp Việt 
Nam, khoảng 75% số DN tại Việt Nam có nhu cầu 
vay vốn từ ngân hàng nhưng không phải DN nào 
cũng tiếp cận được. Báo cáo của Ngân hàng Phát 
triển Việt Nam và các ngân hàng thương mại cho 
thấy, số DNNVV được bảo lãnh vay vốn trong 
giai đoạn vừa qua là rất ít. Đa phần các DNNVV 
cho rằng, thủ tục vay vốn hiện nay là quá rườm 
rà, thậm chí ngay cả khi có chính sách ưu đãi của 
Chính phủ cũng chỉ có số ít tiếp cận được với 
nguồn vốn tín dụng.

Nguồn vốn từ các quỹ hỗ trợ của Chính phủ: 
Thời gian qua, Chính phủ đã có nhiều giải pháp 
hỗ trợ cho DNNVV, một trong những biện pháp 
hiệu quả phải kể tới là việc đưa Quỹ phát triển 
DNNVV vào hoạt động và phát triển mạnh mẽ. 
Tuy nhiên, quỹ này chỉ tập trung vào các DN có 
tiềm năng phát triển, có dự án, phương án kinh 
doanh khả thi và DN nằm trong đối tượng ưu tiên 
như: DN phụ trợ, DN chế biến nông sản, DN xuất 
khẩu… cho DN vay vốn với lãi suất ưu đãi so với 

Số doanh nghiệp nhỏ và vừa chiếm tỷ lệ lớn 
trong tổng số các doanh nghiệp Việt Nam 
(khoảng 97%). Khu vực doanh nghiệp này ngày 
càng khẳng định rõ vị thế và vai trò đối với nền 
kinh tế khi đóng góp trên 40% GDP, thu hút 
hơn 50% tổng số lao động, tạo ra từ 45-50% 
khối lượng hàng tiêu dùng và xuất khẩu, chiếm 
17,26% tổng thu ngân sách nhà nước.
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Đối với chính sách lãi suất, các tổ chức tín 
dụng cũng nên phân tích và đánh giá chính xác 
mức sinh lời của DN, đặc biệt là DNNVV để từ 
đó xác định mức lãi suất cho vay hợp lý, đảm bảo 
đôi bên cùng phát triển. Ngoài ra, ngân hàng cũng 
nên nâng cao khả năng dự báo và thực hiện tốt vai 
trò tư vấn về lãi suất cho vay đối với khách hàng 
để giúp DN phòng ngừa và hạn chế rủi ro cho 
chính mình và cho cả bản thân tổ chức tín dụng. 
Đồng thời, thường xuyên và kịp thời thực hiện 
các chính sách ưu đãi, chia sẻ khó khăn về lãi suất 
với các khách hàng gặp khó khăn trong khả năng 
của mình, qua đó hỗ trợ khách hàng phát triển 
bền vững và gắn bó với ngân hàng; phát huy vai 
trò của hiệp hội ngân hàng trong việc thực hiện 
chính sách lãi suất ổn định, đồng nhất, để vừa 
đảm bảo lợi ích kinh doanh của ngân hàng vừa 
tránh những xáo trộn về mặt bằng lãi suất gây ảnh 
hưởng đến nền kinh tế.

Thứ ba, đối với các hiệp hội ngành nghề: Nên 
hướng dẫn cho DNNVV thông qua các khóa đào 
tạo. Nội dung tập trung chủ yếu vào việc giúp các 
DNNVV các kiến thức tài chính cũng như trình tự 
các bước để vay vốn; góp ý cách lập phương án 
sản xuất kinh doanh và chuẩn bị hồ sơ vay vốn, 
giúp DNNVV nhanh chóng tiếp cận tới nguồn 
vốn, kịp thời phát triển sản xuất kinh doanh.

Thứ tư, đối với DNNVV: Cần sớm hoàn thiện 
cơ chế quản lý, kế hoạch kinh doanh, tài chính, 
đầu tư công nghệ, nâng cao trình độ quản lý 
để tăng khả năng cạnh tranh của sản phẩm; lựa 
chọn các phương án kinh doanh hiệu quả, tập 
trung vào các lĩnh vực sản xuất, kinh doanh chủ 
chốt, có thế mạnh, có khả năng tạo ra dòng tiền 
bền vững không đầu tư dàn trải, mạo hiểm và 
cần thực hiện nghiêm túc chế độ kế toán cho 
DNNVV, nên sử dụng dịch vụ kiểm toán độc lập 
nếu cần thiết chứng minh sự minh bạch tài chính 
của mình. Đặc biệt, cần quan tâm đến công tác 
phân tích, lập kế hoạch, chiến lược kinh doanh, 
tăng cường quản lý tài chính… vừa chủ động 
tìm kiếm, nắm bắt, hiện thực hóa cơ hội, đồng 
thời củng cố các điều kiện để tiếp cận các nguồn 
vốn vay.

Các DNNVV cũng nên tham gia vào hoạt động 
của các hiệp hội, các câu lạc bộ nhằm cải thiện mối 
liên kết với các DN khác hoặc với các tổ chức tín 
dụng, đồng thời cũng chia sẻ được nhiều thông 
tin hữu ích về các dịch vụ và kinh nghiệm quản 
lý DN. Mối liên kết khăng khít trong các hiệp hội 
cũng sẽ giúp các DNNVV giảm thiểu rủi ro trong 
hoạt động của mình…�

trọng nhất là từ bản thân DN. 
Thứ nhất, đối với các cơ quan quản lý: Các cơ 

quan quản lý, nhất là Ngân hàng Nhà nước cần 
xây dựng các chính sách vĩ mô hỗ trợ DNNVV 
tiếp cận được với nguồn vốn tín dụng. Muốn vậy, 
các nhà hoạch định chính sách cần có lộ trình, giải 
pháp khuyến khích đồng bộc các thị trường tài 
chính, đa dạng hóa các kênh huy động vốn trong 
nên kinh tế, hạn chế tình trạng tín dụng đen; Điều 
hành chính sách lãi suất linh hoạt, kịp thời và ổn 
định, phù hợp với cơ chế thị trường; Hạn chế sử 
dụng các biện pháp hành chính trong điều hành 
lãi suất, để đảm bảo lãi suất trong nền kinh tế vận 
động theo cơ chế thị trường; cần thực hiện triệt 
để và kiên trì các giải pháp hỗ trợ lãi suất, tạo 
điều kiện thuận lợi cho DNNVV có thể tiếp cận 
được sự hỗ trợ của Chính phủ, qua đó phát huy 
tốt nhất hiệu ứng của gói kích thích này đối với 
nền kinh tế.

Thứ hai, đối với các tổ chức tín dụng: Cần sớm 
xây dựng chính sách tín dụng riêng phù hợp đối 
với các DNNVV;  thành lập các bộ phận tín dụng 
riêng dành cho các DNNVV. Đồng thời, nâng cao 
hiệu quả kiểm tra, giám sát sử dụng vốn vay của 
DN sau khi giải ngân; tăng cường quản lý rủi ro, 
quản lý nợ xấu… 

Các tổ chức tín dụng cần hoàn thiện hệ thống 
chấm điểm tín dụng và xếp hạng tín dụng nội 
bộ đối với khách hàng DNNVV. Việc áp dụng 
hệ thống chấm điểm tín dụng nội bộ đặc biệt có 
lợi cho ngân hàng khi tiến hành thẩm định các 
khoản vay nhỏ, bởi nếu tiến hành phân tích với 
từng khoản vay, sẽ mất nhiều thời gian và chi phí 
nhưng với hệ thống chấm điểm tín dụng – các tiêu 
chí phù hợp đã được nghiên cứu và chọn lựa để 
đánh giá năng lực của khách hàng, thì chi phí và 
thời gian giao dịch sẽ giảm bớt, lãi suất cho vay 
theo đó có thể sẽ giảm, tăng cơ hội tiếp cận tín 
dụng cho DNNVV. 

HÌNH: MỘT SỐ KÊNH DẪN VỐN  
CHO DOANH NGHIỆP NHỎ VÀ VỪA HIỆN NAY

Nguồn: Hiệp hội Doanh nghiệp nhỏ và vừa Việt Nam.


