
4 Kỳ 1, tháng 10/2012 Website: www.tapchicongnghiep.vnCÔNG NGHIỆP>>

SÖÏ KIEÄN -  VAÁN ÑEÀ

PV: Thưa ông, Chiến lược XNK hàng hóa 2011-
2020, định hướng 2030 đã đặt mục tiêu như thế 
nào cho công tác xuất nhập khẩu của Việt Nam 
trong những năm tới?

Ông Trần Thanh Hải: Chiến lược XNK hàng hóa 
thời kỳ 2011-2020, định hướng đến năm 2030 (Chiến 
lược XNK) đã đặt mục tiêu rất rõ, tăng trưởng xuất 
khẩu hàng hóa bình quân 11-12%/năm trong thời 
kỳ 2011-2020; tăng trưởng nhập khẩu hàng hóa bình 
quân tăng 10-11%/năm trong thời kỳ 2011-2020; 
giảm dần thâm hụt thương mại, kiểm soát nhập siêu 
khoảng 10% kim ngạch xuất khẩu vào năm 2015 và 
tiến tới cân bằng cán cân thương mại vào năm 2020; 
phấn đấu cán cân thương mại thặng dư thời kỳ 2021-
2030.

PV: Vậy để thực hiện các mục tiêu này, Kế hoạch 
hành động của ngành Công Thương tập trung vào 
các nhiệm vụ gì?

Ông Trần Thanh Hải: Trong Kế hoạch hành 
động của ngành Công Thương có đề ra 7 nhiệm vụ 
chủ yếu, bao gồm: Phát triển sản xuất, chuyển dịch cơ 
cấu kinh tế, trong đó tập trung vào hai lĩnh vực công 
nghiệp và nông nghiệp; Phát triển thị trường, xúc 
tiến thương mại; Hoàn thiện chính sách thương mại, 
tài chính, tín dụng và đầu tư phát triển sản xuất hàng 
xuất khẩu; Đầu tư phát triển cơ sở hạ tầng giao thông 
và đẩy nhanh xã hội hóa hoạt động dịch vụ logistics; 
Đào tạo phát triển nguồn nhân lực; Kiểm soát nhập 
khẩu; Nâng cao sức cạnh tranh của doanh nghiệp và 
vai trò của Hiệp hội ngành hàng.

Ngành Công Thương triển khai nhiều đề án 
thực hiện Chiến lược Xuất nhập khẩu 
HỒ NGA (thực hiện)

Ngay sau Quyết định số 950/QĐ-TTg ngày 
25/7/2012 của Thủ tướng Chính phủ ban hành 
Chương trình hành động thực hiện Chiến lược Xuất 
nhập khẩu (XNK) hàng hóa thời kỳ 2011-2020, định 
hướng đến năm 2030 (Chương trình hành động), 
ngày 30/8/2012, Bộ trưởng Bộ Công Thương đã ký 
Quyết định số 5047/QĐ-BCT ban hành Kế hoạch của 
ngành Công Thương triển khai Chương trình hành 
động. Phóng viên Tạp chí Công nghiệp đã có cuộc 
trao đổi với ông Trần Thanh Hải – Phó Vụ trưởng Vụ 
XNK Bộ Công Thương về nội dung bản Kế hoạch này.

Ông Trần Thanh Hải

Trong đó ưu tiên hàng đầu là phát triển sản xuất, 
chuyển dịch cơ cấu kinh tế. Trong lĩnh vực này tập trung 
rà soát, bổ sung và hoàn chỉnh các chiến lược, quy hoạch 
ngành, sản phẩm để đảm bảo các chiến lược, quy hoạch 
này phù hợp với Chiến lược XNK. Việc đổi mới công 
nghệ cũng được đặc biệt quan tâm, tập trung vào các sản 
phẩm trọng điểm, sản phẩm chủ lực, sản phẩm quốc gia; 
nghiên cứu, làm chủ và ứng dụng công nghệ tiên tiến, 
sản phẩm có hàm lượng khoa học công nghệ và giá trị 
gia tăng, giá trị nội địa cao. Bên cạnh đó, việc xác định 
cụ thể các mặt hàng xuất khẩu có tiềm năng là cần thiết 
để có thể xây dựng và ban hành cơ chế, chính sách phù 
hợp phát triển các mặt hàng này. Riêng trong lĩnh vực 
nông nghiệp, việc thí điểm các mô hình sản xuất nông, 
lâm, ngư nghiệp nhằm xây dựng vùng sản xuất hàng hóa 
tập trung gắn với chế biến, tiêu thụ sản phẩm và phục vụ 
xuất khẩu cần được thúc đẩy, đồng thời liên kết về lực 
lượng, tư liệu sản xuất để tạo điều kiện đưa khoa học kỹ 
thuật, công nghệ mới, giống mới vào sản xuất.

Để nâng cao chất lượng, hiệu quả xuất khẩu, bảo 
vệ uy tín, thương hiệu hàng hóa Việt Nam, một nhiệm 
vụ quan trọng được kế hoạch hành động nêu ra là rà 
soát, bổ sung và hoàn chỉnh các tiêu chuẩn, quy chuẩn 
kỹ thuật đối với các mặt hàng nông, lâm, thủy sản, trên 
cơ sở đó xây dựng lộ trình bắt buộc áp dụng tiêu chuẩn, 
quy chuẩn kỹ thuật đối với các mặt hàng nông, lâm, thủy 
sản xuất khẩu. Việc tuyên truyền, phổ biến nâng cao 
nhận thức của các doanh nghiệp về tình hình áp dụng 
các biện pháp bảo hộ mậu dịch, hàng rào kỹ thuật của 
nước nhập khẩu đối với hàng hóa xuất khẩu của Việt 
Nam sẽ được chú trọng hơn nữa.
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Bên cạnh đó, để đẩy mạnh kiểm soát nhập khẩu, 
Kế hoạch hành động cũng nêu giải pháp tăng cường sử 
dụng hàng hóa trong nước đã sản xuất được, đẩy mạnh 
các hoạt động xúc tiến thương mại trong nước nhằm 
tạo cơ hội kết nối giữa các doanh nghiệp sản xuất máy 
móc, thiết bị, vật tư, nguyên phụ liệu với các doanh 
nghiệp sử dụng các loại máy móc, thiết bị và vật tư này. 
Ngoài ra, cần tăng cường các biện pháp quản lý nhập 
khẩu, kiểm tra chất lượng, vệ sinh an toàn thực phẩm 
hàng hóa nhập khẩu; rà soát, ban hành các tiêu chuẩn, 
quy định về chất lượng, vệ sinh an toàn thực phẩm, bảo 
vệ môi trường đối với hàng hóa nhập khẩu phù hợp với 
các quy định và cam kết quốc tế.

PV: Số lượng các nhiệm vụ về phát triển thị 
trường, xúc tiến thương mại chiếm tương đối lớn 
trong Kế hoạch hành động. Điều này nói lên điều gì, 
thưa ông?

Ông Trần Thanh Hải: Để phát triển và mở rộng thị 
trường cho hàng xuất khẩu, công tác xúc tiến thương 
mại là rất quan trọng, do đó cần có nhiều nhiệm vụ 
cụ thể. Các Bộ, ngành liên quan cần xây dựng chiến 
lược và tập trung nguồn lực để đàm phán các hiệp định 
thương mại tự do (FTA) với các thị trường trọng điểm, 
nhiều tiềm năng, đi đôi với việc rà soát các hiệp định, 
cam kết quốc tế đã ký nhằm đẩy mạnh xuất khẩu vào 
các thị trường này. Trên cơ sở đó, hệ thống cơ quan đại 
diện xúc tiến thương mại Việt Nam tại nước ngoài sẽ 
được mở rộng để đáp ứng yêu cầu của tình hình mới.

Sau khi có quyết định gần đây của Bộ Tài chính 
phân bổ, bổ sung kinh phí xúc tiến thương mại cho 
năm 2012, Bộ Công Thương đã giao Cục Xúc tiến 
thương mại, Vụ Thị trường trong nước, Vụ Thương 
mại miền núi rà soát lại các chương trình xúc tiến 
thương mại theo 3 hướng: doanh nghiệp xuất khẩu tìm 
kiếm thị trường; tìm kiếm đơn hàng; hỗ trợ cho doanh 
nghiệp phát triển thị trường nội địa, phát triển thương 
mại miền núi và hải đảo.

PV: Trong Kế hoạch hành động đã thấy đề cao 
vai trò của Hiệp hội ngành nghề, xin ông cho biết 
cụ thể?

Ông Tr ần Thanh Hải: Từ trước đến nay, Bộ Công 
Thương vẫn luôn coi trọng vai trò của các Hiệp hội 
ngành nghề và chủ động phối hợp với các Hiệp hội này 
trong hoạt động của mình. Kế hoạch hành động này 
cũng không là ngoại lệ. Vai trò của các chủ thể như 
doanh nghiệp và hiệp hội ngành hàng được đặc biệt 
coi trọng. Theo đó, doanh nghiệp mà đại diện là các 
Hiệp hội cần phối hợp chặt chẽ với cơ quan quản lý 
nhà nước, phản ánh kịp thời những vấn đề khó khăn, 
vướng mắc để có biện pháp chủ động đối phó, nhất là 
để góp phần thúc đẩy xuất khẩu, nâng cao hiệu quả 

xuất khẩu và giảm dần nhập siêu. Các Hiệp hội cần 
phát huy vai trò trong việc bảo vệ quyền lợi, lợi ích hợp 
pháp của các hội viên trong thương mại quốc tế, thực 
hiện tốt vai trò là cầu nối giữa cơ quan quản lý nhà 
nước với các doanh nghiệp.

PV: Thời gian qua, các doanh nghiệp FDI đang 
có lợi thế về xuất siêu. Liệu với các cơ chế chính sách 
mới ra đời sẽ lại càng tạo điều kiện để doanh nghiệp 
FDI thắng các doanh nghiệp trong nước ngay trên 
sân nhà?

Ông Trần Thanh Hải: Trên thực tế, các doanh 
nghiệp FDI có lợi thế trong việc đảm bảo chi phí đầu 
vào thấp hơn so với  doanh nghiệp Việt Nam, nhất là 
việc cung ứng nguyên nhiên vật liệu, chi phí về vốn, 
lãi suất, yếu tố đầu vào khác… Mặt khác, họ cũng 
có những thị trường tiêu thụ, kênh phân phối bán lẻ 
tương đối ổn định và tổ chức bài bản nên họ ít bị ảnh 
hưởng bởi các tác động của khủng hoảng tài chính và 
suy thoái kinh tế ở một số khu vực. Bộ Công Thương 
đánh giá đúng vai trò và đóng góp của các doanh 
nghiệp FDI trong tăng trưởng xuất khẩu thời gian qua 
và mong muốn tiếp tục thu hút được nhiều doanh 
nghiệp FDI đầu tư vào sản xuất những mặt hàng xuất 
khẩu, đặc biệt là những mặt hàng mới, có hàm lượng 
công nghệ cao.

Hiện tại, Bộ Công Thương đang phối hợp với Bộ 
Kế hoạch & Đầu tư theo dõi diễn biến tình hình đăng 
ký, giải ngân và hoạt động của các dự án đầu tư nước 
ngoài trong 5 năm trở lại đây, từ đó đánh giá phân tích 
những ngành hàng nào, những nhóm nước nào có 
những dự án FDI phát huy hiệu quả và có những đóng 
góp về tăng trưởng kinh tế nói chung cũng như cho 
tăng trưởng xuất khẩu nói riêng… Trên cơ sở đó sẽ đưa 
ra khuyến nghị cho chính sách đầu tư nước ngoài nói 
chung, đồng thời đưa ra so sánh trong lĩnh vực xuất 
khẩu để đề xuất các biện pháp quản lý phù hợp cho 
khối doanh nghiệp trong nước.

PV: Xin cảm ơn ông!


